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la actual de campana de
En comercializacién de los ce-
reales, 2006-2007, se ha producido
un importante incremento en los
precios habituales de todos los ce-
reales, remonte en algunos casos su-
perior al 30%. Este hecho estd provo-
cando andlisis y reacciones de todo
tipo entre los actores del mercado.

3Se trata de una situacién coyuntu-
ral y como tal es de esperar una
vuelta a los escenarios de precios
anteriores en un corto plazo?, scud-
les son las causas que han llevado a
esta situaciéon?2 zcudl estd siendo la
reaccion de los distintos sectores
afectados?

Con el afdn de encontrar respuestas
a estas preguntas el pasado 17 de
abril el Departamento de Agricultu-
ra, Ganaderia y Alimentacién del
ejecutivo foral y el ITGA, con la parti-
cipacion de Caja Navarra, organi-
zaron una Jornada Técnica a la que
asistieron mds de 300 personas en el
Baluarte de Pamplona.

El punto de vista de los expertos

Marc Casanova, responsable de la comer-
cializacién de trigos harineros de Cargill Es-
pafia, y Paul Braks, Jefe de Andlisis Indus-
trial y Negocios Agroalimentarios de Rabo-
bank International fueron los expertos que
aportaron sus analisis de mercado.

Jornada en Pamplona sobre lo
situacion del Mercado de Cereales

En conclusion, aunque si pare-
ce mantenerse un escenario de
precios altos en el corto plazo,
el equilibrio se restablecerd a
medio plazo, aungue también
son previsibles desequilibrios
puntuales debidos a accidentes
climdaticos, que llevarian a pre-
cios especulativos e inestables.

A pesar de que en un principio se achacaba
a la creciente demanda de cereales para bio-
combustibles el incremento actual de los pre-
cios, esto parece no ser para los expertos el
principal desencadenante de la situacién.

Otros elementos como el descenso de los
stocks al final de campafia de los principales
cereales (maiz y trigo), el incremento de la
demanda de carne, los accidentes climaticos
(especialmente las sequias de este afio) o la
entrada especulativa de los fondos de inver-
sion en los mercados de futuros de materias
primas como los cereales, explican un esce-
nario de desequilibrio oferta-demanda que
acarrea el alza de precios en la que nos en-
contramos.

A corto y medio plazo, otros elementos vie-
nen a sumarse a este escenario descrito, co-
mo es la tendencia a la desaparicién de la in-
tervencion de los cereales por la administra-
cion en Europa, habitual instrumento regula-
dor de mercados, o la progresiva destruccion
de barreras arancelarias.

Esto hace que sélo sea el propio dinamismo
de la oferta y demanda quien tenga que re-
gular el mercado, lo cual parece posible,
pues si bien la demanda es creciente, tam-
bién la oferta es capaz de reaccionar con

mayores producciones, nuevos paises ex-
portadores y movilizacion de tierras hoy en
retirada en Europa y USA principalmente,
siempre segun el punto de vista de los ex-
pertos.

El punto de vista de los actores, pro-
ductores e industriales en Navarra

Las empresas y personas participantes en la
mesa redonda fueron Acciona Biocombusti-
bles (Joaquin Ancin), Harinas Guria (Grupo
Villafranquina. Javier Alonso), Piensos Un-
zué (Joaquin Unzugé), AN s. coop. (JesUs Sa-
rasa) e Intermalta (Uldarico Garcia)

Para los agricultores es una buena noticia
el que por fin los cereales comiencen a
tener valor y sus economias puedan por
tanto recuperar el poder adquisitivo perdido
durante afios. Desde el punto de vista de las
cooperativas esta situacion es positiva.

La subida de precios debera trasladarse ha-
cia delante en la cadena de transformacion
de los alimentos, sin que ello tenga que re-
presentar penalizaciones significativas del
IPC. De hecho la mayor parte de los secto-
res lo han hecho ya. Al parecer, las mayores
dificultades para que los consumidores fina-
les absorban las subidas de precios, se en-
cuentran en el mercado de piensos y, dentro
de éste, el subsector de vacuno de leche pa-
rece especialmente sensible.

Para los industriales, sin embargo, la preo-
cupacion fundamental es la inestabilidad
y el ambiente especulativo existente en el
mercado, lo que impide concertaciones a
largo plazo con sus proveedores. Los esce-
narios dibujados a futuro no parece que va-
yan a mejorar la situacion en este sentido. I
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